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"EFFEKTIVISERING
GER VINST AT ALLA”

SOM VD FOR BE GROUP SVERIGE ska
Magnus Rosén leda verksamheten i det
storsta av de tio bolagen i BE Group-
koncernen. Han ar chef for 410 personer
och ansvarar for en arlig omsattning pa
over fyra miljarder kronor. I bagaget har
han med sig erfarenheterna fran fram-
gangsrika fordndringsprojekt som VD
pa Cramo Sverige och BT Hyrsystem.

—BE Group ir ett foretag med en
gedigen historia som har genomgatt
omfattande forandringar pa senare ar.
Siktet ar installt pa fortsatt utveckling
av vart produkt- och serviceerbjudande.
I mitt uppdrag som VD ligger att se till
att vi Okar var konkurrenskraft, tjinar
pengar, klarar av att vixa och ta mark-
nadsandelar samtidigt som folk ska tri-
vas pd jobbet.

Du foresprakar ”férandring under
kontroll”. I viken riktning kommer BE
Group att ga?

- Det handlar om att silja inte bara
en produkt utan en helhet. Vi ska jobba
annu mer i kundernas processer — det ar
dir effektivisering finns att hamta. Vi
ar bra pa att ta 6ver delar av kundernas
arbetsuppgifter och kan gora det it en
mingd kunder samtidigt pa ett valdigt
rationellt sitt. Nir vi erbjuder annu mer
serviceverksamhet och faktiskt visar att
vi kan effektivisera kundernas processer,
da kommer en del av marginalerna kun-
derna till godo.

Finns det annu mer att géra pa
servicesidan?

- Ja, men ndgonstans gar griansen dar
man blir kundernas konkurrent. Min
erfarenhet dr att man kan gd ritt 1angt,
bara man informerar aktorerna om vad
vi kan erbjuda.

Vilken ledarstil har du?

— Oppen och rak. Litt till beslut.
Kanske latt otdlig ibland. Jobbar mycket

Nu har Magnus Rosén bérjat sitt nya
jobb som VD for BE Group Sverige.
Han utlovar 6kad serviceférsdljning
genom att integrera mer med kunder-
nas verksamhet.

genom andra genom att bygga grupper
runt omkring mig. Det ar viktigt att ha
ett situationsanpassat och foljsamt ledar-
skap sd att medarbetarna kan vixa i sina
yrkesroller i takt med sina forutsattning-
ar. Det skapar trivsel nir manniskor far
ta ansvar och utvecklas.

Du foredrar visst att fatta beslut fram-
for att avvakta?

— Jag vill att man tdnjer pa granserna,
kor lite mer i vdagrenen, utan att for den
skull kora ut i skogen for da gor det ont.
Ta initiativ, fatta beslut och korrigera
om det gar fel. Man maste sitta det ena
benet framfor det andra for att komma
framét.

Hur ser du pa framtiden och mark-
naden?

—Ravaruindustrin generellt och stalet
speciellt dr en intressant bransch. Det dr
svart att tro att det pa sikt inte skulle bli
tillviaxt i varldsekonomin. Efterfrdgan
pa stdl och metaller kommer att 6ka
och vi far rdkna med en fortsatt stark
marknad.

- Bygg- och verkstadsindustrins
kundprocesser skiljer sig at. Det dr en
utmaning for BE Group att driva den
svenska verksamheten mot bade verk-
stadskunder och kunder pd byggsidan.

Ansvarig utgivare:

Magnus Rosén
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STALVERKEN
GARFORFULLT  :

Aldrig férr har priserna stigit sa mycket som de
gjorde fran andra till tredje kvartalet i ar, skriver
BE Groups inkopsdirektor Per Horstmann.

Det var bara rostfritt (vars effektivpris
gick ner) och aluminium (vars prisok-
ning var mattlig) som inte foljde med
strommen. Ovriga produkter 6kade i
pris med mellan 10 och 40 procent.
God efterfragan, okade ravaru-,
skrot- och energikostnader samt den
laga exporten fran Kina har drivit upp
priserna till nya rekordnivder. De senaste
veckorna har skrotpriset dock gétt ner
och manga bedémare riknar med att vi
kommer att fa en mer sansad utveckling
under hosten. En del talar dven om en
mojlig avmattning, dtminstone vad gal-
ler stang, balk och armering. De platta
produkterna bedoms generellt ha en
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fortsatt stark marknad dven om det inte
kan uteslutas att efterfragan ocksa pa
dessa produkter minskar mot slutet av
aret. En kraftigare nedgang forvintas
dock inte. ArcelorMittal har deklarerat
att deras stalverk gir med fullt kapaci-
tetsutnyttjande och att de riknar med att
de ska gora det under resten av aret.

Da det giller rostfritt ar situationen
annorlunda. Marknaden har inte hamtat
sig efter forra drets prisras. Efter en kort
prisuppgang i borjan av aret har nick-
elpriset fortsatt nerdt (frdn 33 000 till
18 000 USD) och dragit med sig effek-
tivpriset pa rostfritt. Efterfragan har
varit ganska svag och de flesta analytiker

NY SEGER FOR "THE GIANT SWEDE”

BE GROUPS SUPERSTARKA “maskot”
Magnus Samuelsson tog hem tivlingen
”Battle of the
Giants” 1 augusti,
trots att 150 kg
tunge ”The Giant
Swede” varit rygg-
skadad storre delen
av sasongen.

— Jag fick bita
ihop. Det ligger
mycket prestige i
att vinna pa hem-
maplan!

Tavlingen var en
deltdvling i super-
serien ”World’s
Strongest Man”, som Magnus vunnit
flera gdnger. Tio ytterst starka man gjor-

surensmes iRl

de upp i sex olika grenar. Bland annat
kastade man fyllda 6lfat sex meter upp i
luften, slipade tre ihop-
kopplade bilar uppfor
en backe samt flyttade
pa 530 kilo tunga dum-
perdack!

— I bankpress blev
jag bara tvaa, berittar
Magnus. Jag lyfte 180
kg tretton gdnger pa
raken, men jag borde ha
klarat tjugo génger.

Mot Magnus Samu-
elsson i BE Groups
monter pd Elmia tors-
dag 13 november. Da
agerar han minsklig illustration till BE
Groups devis “BE STRONGER WITH BE”.
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verkar vara Gverens om att det inte kom-
mer att ske ndgon vindning under de
nirmaste minaderna, men att riskerna
for en fortsatt prisnedgang heller inte ar
stora.

Aluminiumpriset har sjunkit under
sommaren, men ir fortfarande 15 pro-
cent hogre dn vid arsskiftet. Marknaden
bedoms vara relativt stabil under hosten.

Summa summarum ar forvantning-
arna pa hosten relativt hogt stallda.
Nigot lagre efterfragan dan under forsta
halvaret och ndgot lagre priser pa vissa
produkter mot slutet av dret men totalt
sett malas dnda en hyggligt optimistisk
bild upp av de flesta experter.

BE GROUPS NYA ANNONSKAMPANJ som
rullar ut i afférs-, bransch- och fackpress i

september
baseras pa
kunderna
Car-O-Liner
och Sjélins
Smide.

-BE
Group leve-
rerar kapa-
de, skurna,
blastrade,
svetsade och
maskinbear-
betade stal-

ANNU MER .
KONKURRENS-
KRAFT | LAGER.

produkter,
vilket sparar oss tid, plats och pengar, séiger ,
séiger Pierre Kubalski, Supply Chain Manager
pé& Car-O-Liner. Samarbetet har gjort att vi
kunnat nyinvestera i vér styrka — monteringen.
Och nu ordnar BE Group ett konsignations-
lager. De kommer nérmare oss — vi far dkad
flexibilitet och maximal tillgéinglighet utan
kapitalbindning.

STYRKEDEMONSTRATIONER PA ELMIA

BE Group ér pa plats med full styrka pé Elmia i Jénkdping 11-14 november, d&
norra Europas ledande méssa for underleverantérer till verkstadsindustrin ényo
dger rum. M6t vara materialexperter och ta del av produkinyheter och service-

erbjudanden.

B Valkommen till BE Groups traffpunkt i monter A06:28
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HUSESYN! Birgitta Lindhé
och Ronnie Osbeck
utanfor kontorsmodulen
dar BE Groups nya stora
affdrssystem ska skapas.

BE Group behdvde inte séka lange efter en lamplig leverantdr av kontors-
moduler till sina IT-medarbetare. Flexator bygger ju tusentals sadana

ETE
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moduler varje ar med balk och hélprofiler frén BE.

Nu stdr de nya gula kontorsmodulerna
pa garden bakom BE Groups anrika
huvudkontor i Malmé hamn. Hit flyttar
BE Groups egna I'T-medarbetare ihop
med inhyrda experter fran Logica. Till-
sammans ska de utveckla och anpassa
ett nytt affirssystem for BE Groups vix-
ande verksamhet i tio linder.

Kontorsmodulerna levereras nyckel-
fardiga — det dr bara att lisa upp, flytta
in och koppla upp datorerna. Birgitta
Lindhé ar en av de 20 personer som i
olika grupper ska arbeta med det nya
affiarssystemet. Hon besoker sin nya
arbetsplats tillsammans med BE-siljaren
Ronnie Osbeck — det dr han som siljer
stalet till Flexator. De blev mer dn nojda
med vad de fick se.

- Snyggt! Elegant! Perfekt!

Flexator dgs av Kungsleden. De kon-
torsmoduler som Flexator tillverkar
kops av foretaget Temporent som i sin
tur hyr ut dem.

Avancerat serviceuppdrag

Det dr Ronnie Osbeck som har byggt
upp det ldngsiktiga och framgangsrika
samarbetet med Flexator — ett samarbete
som under tolv ar har utvecklats fran
rena materialleveranser till ett avancerat
serviceuppdrag med materialforadling i
flera steg.

— Vi kapar och malar stora mangder
balk, halprofiler och stingmaterial som
sedan gar till vira underleverantorer,
forklarar Ronnie Osbeck. Dir svetsas

- Det ar faktiskt
en forutsdttning
for oss att BE
levererar férdiga
stalramar till oss,
sdger Ola Dyré,
inkopare pa
Flexator.




Tillverkning av kontorsmodul pa
stalram fran BE Group.

ramarna helt klara for att sedan leve-
reras direkt in i Flexators produktion i
Grébo utanfor Goteborg. All hantering,
logistik och fakturering gar via oss for
att gora det sd enkelt och smidigt som
mojligt for Flexator.

For att garantera helt sikra leveran-
ser av fardigsvetsade ramar till Flexa-
tor kriavdes att BE Group engagerade
tre underleverantérer: Temab Smide i
Kungilv, Skanska Maskin i Angered och
Logistikservice i Grabo.

Ett skolexempel pé service

—Det hir ir ett skolexempel pa service-
forsiljning fran BE Group, siger Ronnie
Osbeck. Koncernens mal ir att 50 pro-
cent av var forsiljning ska komma fran
produktforsiljning och 50 procent fran
vidareforiadling av materialet — precis
som i fallet med Flexator.

— Genom att lita oss skota forbehand-
lingen kan Flexator koncentrera sig pa
sin kirnkompetens for 6kad produktivi-

tet och I6nsambhet. Vi hjilper girna vara
kunder att bli mer konkurrenskraftiga!

En forutsdttning

Att resonemanget stimmer kan inkopa-
ren Ola Dyr6 pa Flextor i Grabo intyga.
— Vi har ett langt drivet och vil inar-
betat samarbete med BE Group som vi
ar vildigt nojda med. Det dr faktiskt en
forutsdttning for oss att BE levererar far-
diga stalramar till oss. Vi gjorde jobbet
sjdlva tidigare, men lokalbrist och délig
lonsamhet gjorde att vi valde att avstd
och bad i stillet BE skota tillverkningen.
I var bransch ar det bra ju mer som kom-
mer fardigt. Ett ytterligare foradlingssteg
skulle kunna vara att stilramen ocksa
forsdgs med trabjilklag fore leverans,
men det dr inget vi har tittat pd dnnu.

BE EHDUF

NYTT IT-SYSTEM
TILL VAXANDE
KONCERN

Nar en stor internationell koncern
som BE Group bestammer sig for
att skapa en gemensam IT-miljo
for verksamheter i de tio lénder
dér man finns, ja da ér det ett
stort flerarigt projekt som man
ger sig kast med.

Det nya affirssystemet ska ticka alla
karnprocesser inom foretaget: kund-
order, produktion, inkép/planering,
lager/distribution och finansiella
tjanster. Systemet ska bli tillgangligt
for alla inom koncernen. Det ska 6ka
effektiviteten och underlitta erfaren-
hetsutbyte i koncernen och ska gora
framtida foretagsforvarv smidigare
att implementera.

Birgitta Lindhé dr en av de system-
ansvariga som de narmaste dren
kommer att arbeta intensivt med I'T-
projektet.

—BE Group i Sverige levererar allt
mer produktionsservice, vilket kraver
battre systemstod. Véra verksamheter
i Central- och Osteuropa blir fler och
fler och vixer sd mycket att vi beho-
ver ett mer avancerat system for att
hélla ihop koncernen.

Aven BE-kunderna vinner p3 att
BE Group infor ett nytt affirssystem
genom att informationsflodet blir
bade snabbare och bittre. Affirssys-
temet planeras vara infort &r 2010.

De BE-medarbetare som dagligen arbetar i produktionen gjorde en paus i arbetet for att besoka
kontormodulerna och se vad som hénder med allt det stal som de levererar till Flexator.



EN STARK OCH STABIL

Antligen en stark tunnplétsleverantér! Det nybildade bolaget ArcelorMittal BE Group SSC AB
var en valkommen nyhet for manga kunder pa svenska marknaden for tunnplat.

Med det nya bolaget breddar nu BE
Group sitt produkt- och serviceprogram
samtidigt som man 6kar kapaciteten
och blir nummer tre pa den svenska
tunnpldtsmarknaden med en kapacitet
pa 6ver 100 000 ton om dret. Med tva
anlidggningar for tunnpldtsbearbetning,
en i Karlstad och en i Borlinge, starker
man sin position gentemot storre och
mer krivande kunder.

BE-kunden Ulf Johansson pa CNC
Plat i Vastervik tror att bide kapaciteten
och servicenivin kommer att 6ka med
det nya bolaget.

— Detta ar positivt for var del. Snabba
leveranser, kunnigt folk och hog kvalitet
ar avgorande for oss, och tillsammans
kommer BE och ArcelorMittal att 6ka
mojligheterna for detta. I pressade leve-
ranstider dr det viktigt att ha en leveran-
tor att lita pd och darfor dr samgdendet
en stor fordel for oss, siger Ulf.

Annu bétire med tvé anléggningar

Sverker Kvarnemark ar inkopare hos
Rotage AB i Kvanum. Foretaget expan-
derar kraftigt och darfor ar det extra
viktigt att ha en stark partner som kan
sta for god materialforsorjning.

— Vi ir sjilva en underleverantor och
har mdnga kunder och méste kunna
garantera material 4t dessa. Flexibilite-
ten och leveranserna har varit valdigt bra
tidigare, men med tva anliggningar blir
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Per Alsterlind,
kundansvarig.

Sven Peterson,
kundansvarig.

Andreas Aronsson,
kundansvarig. VD.

Ménga tunnpléatskunder
vilkomnar det nya tunn-
platsbolaget ArcelorMittal
BE Group SSC AB.

det formodligen dnnu battre i framtiden.

Genom samgdaendet far kunderna till-
géng till starkt stod i form av koncernen
ArcelorMittals stdlleveranser och tek-
niska support.

Maximerar serviceerbjudandet

De tva produktionsanliggningarna i det
nya bolaget kompletterar varandra val
resursmassigt, vilket 6kar flexibiliteten
och leveranssikerheten. Varmvalsat
material kan man hantera upp till 4 mil-

Matts Persson
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Richard Ralsgard,
key account manager.

limeters tjocklek. Via ett samarbete med
Ib Andresen i Danmark har BE Groups
kunder tillgdng till ett komplett program
inom varmvalsat stil, vilket innebir att
man klarar av dimensioner upp till 15
millimeter.

— Nar vi utnyttjar vara tvd anligg-
ningarna till fullo kan vi maximera vart
serviceerbjudande till kunden, sager
Richard Ralsgard, key account manager
i det nya tunnplatsbolaget ArcelorMittal
BE Group SSC AB.

Thomas Andersson,
marknadschef.

PER ALSTERLIND - KUNDANSVARIG EFTER 21 AR | PRODUKTIONEN

ETT AV ANSIKTENA utit i det nya bolaget
ar Per Alsterlind som under sina 21 &r pa
ArcelorMittal arbetat manga ar i produk-
tionen, bdde som operator och forman,
innan han blev innesiljare for ett och ett

tillgang till material och kapacitet

for snabbare leveranser fran vara tva
anldggningar, siger Per Alsterlind. Sam-
manslagningen har tagits emot vil av
kunderna.

halvt 4r sedan. Nu blir han kundansvarig
och inleder sitt nya uppdrag med en turné
till de kunder han tar 6ver fran mark-
nadschefen Thomas Andersson.

— Vi blir en stark aktor med god



PRODUKTSORTIMENT:

Varmvalsat (upp till 4 mm i egen anldgg-
ning, upp fill 15 mm hos underleveran-
tor), kallvalsat, galvaniserat, aluzink,
elzink, lackerat och aluminiserat.

KAPACITET:

Karlstad:

1slittlinje:  tjocklek 0,25-1,75 mm
bredd 17-1500 mm

1 slittlinje:  tjocklek 0,70-4,00 mm
bredd 30-1550 mm

1 klipplinje: tjocklek 0,50-3,00 mm
bredd 400-1500 mm

Borléinge:

1 slittlinje:  tjocklek 0,50-4,0 mm
bredd 24,4-1500 mm

1 klipplinie: tjocklek 0,70-3,0 mm
bredd 500-1500 mm

Smidiga och latthanterliga palinét - nu i BE Groups lager.

ARMERINGSNAT PA PALL

Allt fler armeringskunder koper pall-
ndt och darfor ldgger nu BE Group
produkten pa lager.

Produktnamnet pallnit kommer av att
armeringsnatets format dr anpassat
till standardpallen, ddr nitet ligger for
enkel hantering. Det tar minimal lager-
yta och dr ldtt att transportera och
bara. Proffsen anvinder pallnat fraimst
till reparationer och underhall. En hel
del pallnit siljs dven till konsument-
ledet via BE Groups aterforsiljare.

BE Group lagerhéller tva typer av
pallnit:
B 4 mm trdd i format 1100x800 mm

dir varje pall rymmer 100 nit och

dar varje nat vager 1,3 kg.

B 5 mm trdd i format 12x800mm, dir
varje pall rymmer 50 nit och dir
varje nat vager 2,1 kg.

— Vi har dessutom utokat lagret av
fingerskarvade nit med fler dimen-
sioner. Fordelen med fingerskarvade
ndt ar att de inte bygger pa hojden i
skarvarna. Det dr god efterfridgan pa
dessa niat — har man vil borjat anvinda
fingerskarvat vill man inte ga tillbaka
till standardnait, sdger Mats Kennryd,
produktansvarig armering.

— Vi har ocks3 ett stort sortiment
av forbrukningsartiklar till gjutning.
En ny katalog med detta sortiment har
just kommit. Kontakta BE-siljare for
mer information.

ANTLIGEN I NY UPPLAGA!

Den tredje efterlingtade upplagan
av BE Groups armeringshandbok
har légmnat tryckpressarnal

Armeringshandboken har blivit ett
standardverk for savil konstruktorer
och inkopare som for dem som hand-
gripligen arbetar med armeringsfragor
ute pa byggarbetsplatserna. Handbo-
ken anvinds dessutom som kurslit-
teratur inom gymnasieskolan och vid
andra utbildningar. Armeringshand-
boken visar vad som finns i lagersor-
timentet eller vad som kan tillverkas
efter bestallning.

- Den nya upplagan dr genomga-
ende uppdaterad och var ambition ar
att den ska fortsitta att vara ett bra
hjdlpmedel for alla som arbetar inom
omrddet armering, siger Mats Kenn-
ryd, produktansvarig armering som
tillsammans med flera medarbetare

BE EP:I:-]IJ P

ligger bakom boken. Nya upplagan av
armeringshandboken finns for bestall-
ning pa www.begroup.se.



BE GROUP EN TRYGG
PARTNER | POLEN

Nar Ventur Tekniska AB i Goteborg storsatsade pa produktion
av industrifléktar i Polen, da var BE Group med som huvud-

leverantor av stalplat.

Wojtek Stawski ar VD for Venture Indu-
stries i Polen med dotterbolagen Ventur
Tekniska AB i Sverige och Ventur Oy i
Finland. Foretagen tillverkar industri-
flaktar i stor skala. Overvigande delen
av produktionen gér pa export utanfor
Polen och Sverige. Bolaget i Sverige star-
tades redan 1971 av Stellan Hopstadius
och Bjorn Leksell som en agenturforetag.
— Vi har haft tillverkning i Goteborg
sedan 80-talet, da vi fick kontakt med
BE Group, siger Wojtek Stawski. 1990
startade vi Venture Industries i Polen och
beslot att investera i en modern produk-
tionsanldggning dér tio ar senare.

Certifierat material

Nir Venture Industries 6ppnade en ny
produktionsenhet i staden Grudziadz, 13
mil frdn Gdansk, behévde man palitliga
leverantorer med god produktkvalitet.

— Det stills hoga kvalitetskrav pa vara
produkter, inklusive ingdende material
och komponenter. Dirfor inledde vi ett
samarbete med BE Group i Polen for att
fa tillgang till certifierat material, leve-
ranser just-in-time och marknadsmas-
siga priser, beridttar Wojtek Stawski.

Venture Industries har i praktiken
outsourcat storre delen av sin lagerhan-
tering av plat till BE Group och limnar

kontinuerliga produktionsprognoser. 80
procent av den plat som foretaget for-
brukar levereras fran BE Groups stora
anliggning i Gdynia.

40 miljoner invénare

Venture Industries har 200 anstillda i
Polen, varav 160 i ren produktion, samt
ytterligare 40 medarbetare i Sverige och
Finland. Huvudkontor ligger i Wars-
zawa medan tillverkningen allts3 finns i
Grudziadz.

— Visst finns det fordelar med att
tillverka i Polen, sager Wojtek Stawski.
Kostnadslidget r ett annat, men avgo-
rande ar att Polen ar vdr storsta enskilda
marknad med nistan 40 miljoner inva-
nare. Polens medlemskap i EU paskyn-
dar stora investeringar inom industri,
infrastruktur och milj6, dar vara pro-
dukter kommer till anvindning.

Samma materialspec

Wojtek Stawski betonar fordelen i att BE
Group finns i bade Sverige och Polen.

— Nir vi utvidgade produktionen till
Polen, kunde vi anvinda samma mate-
rialspec och behovde inte leta upp en ny
leverantor. For vara kunder spelar det
ingen roll var produkterna tillverkas,
bara materialspecen inte dndras.

— Leveranssakerhet, pre
sammanfattar Woijtek S
Venture Industries har n

Tomasz Podgorski ar VD for BE
Group i Polen:

— Venture Industries vixer snabbt och
behover en stark partner. Vi har skrad-
darsytt ett erbjudande, dar vi lagerhaller

EXKLUSIV SATSNING
PA FRAMTIDSLOFTEN

Peter Sjodahl &@r en av elva nyckelpersoner som nyligen
har gatt utbildningen BE Group Executive Programme, vars
mal ér att férbereda deltagarna fér framtida tyngre projekt
och senior management-positioner inom BE Group.




| TJECKIEN

BE Group forvarvar Ferram
Steel, ett foretag i ostra Tjeck-
ien som framst sysslar med
platta produkter.

Med forvirvet av Ferram Steel och

Tl det tidigare forvirvet av Czechprofil
tiodubblar BE Group sin omsittning i
Tjeckien och blir med en forsiljning pa
duktkvalitet och kundservice, nastan 750 Mkr en av de fem storsta

tawski det samarbete som distributérerna i landet.
red BE Group i Polen.

Ferram Steel ir ett strategiskt forvarv
som inte bara starker BE Groups posi-
tion i Tjeckien utan i hela Centraleuro-
pa. Foretaget dr vil placerat geografiskt,
har en vil utbyggd logistik och har dven
goda leverantorsforbindelser i Ukraina.

Per Gullstrand 4r ansvarig for affars-
omradet CEE (Central Eastern Europe)
inom koncernen BE Group. Hir ingér
atta linder med bolag som stadigt vixer
med fortsatt expansion som malet.
Tjeckien och Polen ir de stora mark-

material som kunden specificerar efter
behov. Vi levererar packat och markt
enligt Venture Industries 6nskemal. De
har fatt battre materialflode, sikrad pro-
duktion och lagre kapitalkostnader.

Peter Sjodahl har arbetat i BE Group- der. Det hinder valdigt mycket inom
koncernen sedan 2003. I dag ar han mitt produktomréde, inte minst med
produktomradeschef for rostfritt pa stora prisfluktuationer.

koncernniva. Det innebir bland annat

att han ansvarar for koncernens inkops- Hedrad och smickrad
avtal och leverantorsval for rostfria BE Group Executive Programme har gett
produkter samt att han har ansvaret for honom stora kunskaper som han har
att produkterna utvecklas pa ett bra sitt anvandning for i sitt dagliga arbete.
inom koncernen. —Jag blev hedrad och smickrad nar

— Den stora utmaningen ir att vixa jag blev utvald att gd utbildningen. Det
i vara nya verksamhetsliander. Jag gillar var stimulerande och intressant att lira
att jobba internationellt — det tilltalar sig mer om ledarskap i olika kulturer och
mig att ha kontakter i manga olika lan- lander. Dessutom fick jag tillfalle att lira

STORT FORVARV

BE Group for-
varvar Ferram

BE GROUP Steel i Tjeckien.

naderna. Dirutover finns dotterbolag
i Danmark, Estland, Lettland, Litauen,
Ryssland, Polen och Slovakien.

— Vi far allt fler tecken pa att stdl-
branschen betraktar BE Group som
en internationell aktor att rikna med.
Publiciteten kring vara forvirv leder till
storre intresse. Vi far bra genomslag och
far storre trovardighet i vart budskap.

I

ey

Per Gullstrand
visar hur BE Group
har avancerat

,‘- péa den tieckiska

y

marknaden.
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kanna kolleger fran andra lander och
lira mig mer om de olikheter och likhe-
ter som finns, siger Peter.

Deltagarna pd kursen arbetade grupp-
vis med konkreta uppgifter som berorde
BE Groups framtid. Peters grupp under-
sokte de synergier man kan finna vid for-
varv och hur man ska hantera dessa.

Han uppskattar att BE Group satsar
pd att utveckla medarbetarna.

— BE Group ligger langt framme nar
det giller att utbilda och utveckla de
anstillda.




Efterfragan pa spont stiger i takt med 6kad byggaktivitet och det maste
ga undan ndr bestdllningarna kommer! BE Group har dérfér avsevart
accelererat och breddat sin leveranskapacitet av spont.

SPONT DIR

I april ar startade Banverket markarbe-
ten for dubbelspdr pa jarnvagsstrackan
Mjolby-Motala. Forst ndsta ar kommer
sparen plats, och just nu arbetar Peab
med forberedelser for sparet pa den for-
sta 21 km ldnga etappen norr om Mjol-
by. Det ar hit som BE Group har levere-
rat stora miangder kapad och firdigma-
lad spont. Fran bestillning till leverans
tog det knappt tre veckor — inklusive
blastring och mélning av materialet!

Kai Tamminen, arbetschef for Peab
Grundliggning region ost/nord ar impo-
nerad:

— Vi som édr vana vid halvarslinga
leveranstider for nyvalsat stal fick nu
fram sponten till arbetsplatsen pé tre
veckor — bldstrad, malad och klar. Jag ar
Overraskad — sidana leveranstider ar ju
guld virda! Det var en knepig order med
manga dndringar, men vi hamnade ritt
till slut, tack vare att vi fick stor hjilp av
BE Group med materialvalet.

Hégt uppdrivet tempo

Strax utanfor Skdnninge gar jarnvigen
under landsvagen och har slas, eller sna-
rare vibreras, sponten djupt ner i backen.
Det gar lite trogt for tillfallet eftersom
rester frin en gammal vigbro dr i vigen,
men en gravmaskin rensar snabbt.

Vi besoker arbetsplatsen tillsammans
med Anders Eriksson som ir ansvarig

for forsiljning av spont i BE Groups
norra region.

—Idag ar tempot i anlidggnings- och
byggbranschen sd uppdrivet att man inte
kan konkurrera med direktleveranser av
spont fran valsverk, sdger Anders Eriks-
son. Dirfor har vi utvecklat ett effektivt
samarbete med en lagerhdllare och kan
nu erbjuda snabba leveranser.

Blastrad och malad

BE Group har ett intressant serviceerbju-
dande. Tillsammans med Sveriges storsta
entreprenor inom rostskydd, Alucrom
AB, kan kunderna fa snabba leveranser
av firdigbehandlad spont som ar blas-

Efterléngtat dubbel-
spar pa g%ng mellan trad, grundmalad och malad.

Mijslby och Motala. — Det underlittar for kunderna att fa
allt fran en och samma leverantor — BE
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BE Groups sam-
arbetspartner
Alucrom bléstrar
och malar fére
leverans till mon-
tageplatsen.

BE Groups Anders Eriksson besoker
matteknikerna Marlene Karlsson
och Oskar Fredén Gren som ser fill
att sponten hamnar rdtt vid vég-
bron utanfér Skénninge.

Group, siger Anders Eriksson. Kontrol-
len 6ver leveranserna okar samtidigt som
ledtiderna fran bestillning till leverans
pa montageplatsen forkortas vasentligt.
Materialet gar mer eller mindre direkt

in i produktionen utan behov av vidare-
foradling.

Ytbehandling ingick

Sponten till jirnvidgsbron utanfor Mjol-
by gick via Alucroms avdelning i Lands-
krona, en av 13 fasta malningsstationer
i Sverige och Polen, dir blastring och
maélning av sponten skedde.

— Genom vért samarbete med BE
Group fick Peab en snabb och komplett
16sning dar dven ytbehandling ingick,
siager Bengt Stewall, marknadschef pd
Alucrom AB.

TEKNIKDAGAR
FOR VETGIRIGA
STALBYGGARE

Bengt Stewall fran Alucrom beréttar om korrossions-
skydd under Tekniska Infodagen i Malmé.

Tekniska Infodagar ér ett populért
kunskapsforum fér féretag i stal-
byggnadsbranschen. Mekaniska
Verkstdders Riksforbund, MVR, arran-
gerar dessa breda kompetensdagar i sam-
arbete med bland andra BE Group.

Lars Svedje frin MVR hilsade som
arrangor deltagarna vilkomna till den
senaste Tekniska Infodagen som dgde
rum i BE Groups lokaler i Malmo.

Tekn dr Goran ”Staldoktorn” Alpsten
frdn medarrangerande Stilbyggnadskon-
troll AB redogjorde for nya normer och
standarder for stilkonstruktioner, svets-
ning, skruvférband och rostskydd i BSK
07 - den fjarde upplagan av Boverkets
handbok for stalkonstruktioner.

Ovriga foreldsare var Christer Eric-
son fran BE Group, Bengt Stewall fran
Alucrom, Annikki Hirn fran Nordic
Galvanizer samt Kalle Alpsten fran Stal-
byggnadskontroll AB.

Bengt Stewall informerade om hur
man rostskyddar stal genom att mala
stalet, medan Annikki Hirn angrep rost-
problemet genom att foresprika varm-
forzinkning.

Vetgiriga
stalbyg-
gare
under
Tekniska
Infoda-
geni
Malmé.
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Under dagen arrangerades dven en
workshop om dataanvindning for stl-
byggare. Det handlade bland annat om
internet och hur viktigt det dr att ha en
informativ och uppdaterad webbplats.

Goran Alpsten visade sina skraddar-
sydda berdkningsprogram som ger batt-
re konstruktioner och stora tidsvinster.
Jorgen Skoog fran Sytec visade SteelCalc
Euro som han utvecklat &t MVR och
Jens Karlsson fran BE Group visade de
hjalpmedel som stér till kundernas forfo-
gande pd www.begroup.se

— Allt fler kunder utnyttjar vara
e-handelstjanster och CAD-st6d, berit-
tade han for deltagarna.

Nya tekniska infodagar planeras for
hosten och varen i Sundsvall, Borlinge,
Norrkoping och Vixjo. Kontakta Lars
Svedje pd MVR for mer information:
lars.svedje@mvr.se




Avséndare:

BE Group Sverige AB
Box 225

201 22 Malmd

BE GROUP
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BLIR ALLT HOGRE! ‘.

Nar industrin i slutet av 1800-talet
lrt sig tillverka langa och starka
stalbalkar, da blev det méjligt att
bygga skyskrapor. | dag byggs over
800 meter hogs hus — men var gér
den dvre grdnsen?

Skyskrapans konstruktion bestar av ett

skelett med stalbalkar som nitas samman

till vertikala pelare. P4 varje vinings-
plan fogas dessa samman av horisontala
bjilklag av stalbalkar. Byggnadens ned-
atriktade kraft koncentreras p4 en rela-
tivt lite yta vid byggnadens bas.

Sadana hus kan byggas riktigt hoga
och denna byggnadsrevolution inleddes
i USA. Virldens forsta skyskrapa var
42 meter hoga Home Insurance Buil-
ding i Chicago frdn 18835 (riven 1931).
Den forsta moderna skyskrapan med
aerodynamisk utformning, grundligg-
ning i berggrunden, expresshissar och
egen vattenforsorjning var Woolworth
Building i New York, invigd 1913. Den
forsta personhissen installerades redan
1857 i New York. Klassikerna Chrysler
Building och Empire State Building frin
1930 och 1931 adr 319 respektive 381
meter hoga. World Trade Center i New
York, som raserades under terrorat-
tacken 2001, nddde 417 respektive 415
meter med sina 110 vaningar (byggt
1966-1973).

Europa har fa skyskrapor, eftersom
stadstillviaxten i Europa skedde pa 1800-
talet, innan tekniken klarade skyskrapor.
De biada Kungstornen pa Kungsgatan
i Stockholm fran 1924-25 raknas till
Europas forsta skyskrapor. Bagge tornen
ar 60 meter hoga och har 17 vaningar.

Stockholm har flera moderna hoga
hus: Wennergren Center, Skatteskrapan,
Hotorgshusen, Folksamhuset och Kista
Science Tower fran 2002 med sina 117,2
meter. 1964 fick Malmo Sveriges da hog-
sta bostadshus: Kronprinsen (82 meter).

Egentligen ska ett hus vara 100
meter hogt och beboeligt for att kal-
las skyskrapa. Det kravet kan Turning
Torso i Malmoé fran 2001 leva upp till
med sina 190 meter. Det r det nast
hogsta bostadshuset i Europa, nést efter
264-metersskrapan Triumfpalatset i
Moskva. Moskva blir forst i Europa
med en skyskrapa pa 6ver 300 meter nir
Federationstornet star fardigt. Mest sla-
ende blir Russia Tower som ska bli 612
meter nir det star fardig dr 2012.

P& 1990-talet borjade asiatiska stider
bygga riktigt hogt och numera ir Hong
Kong staden med flest skyskrapor, inte
New York. Andra stider med manga
skyskrapor dr Shanghai, Kuala Lumpur,
Manilla, Tokyo, Bangkok, Seoul och
Dubai. I Dubai finns i dag fem skyskra-

Skont att jobba ute i friska
luften! Med fara for
livet som en del av den
dagliga rutinen bygger
dessa dédsféraktande
stélarbetare Empire
State Building i

New York ar 1930.

P& den tiden

var byggnaden
varldens hogsta.

por som ir hogre an 300 meter. Har
byggs 808 meter hoga Burj Dubai och
planer finns pa dnnu hogre hus!

Storsta byggprojekten i USA just nu
ar det nya World Trade Center-omradet
pa Manhattan, dir bland annat Freedom
Tower byggs. I Chicago byggs Chicago
Spire som tavlar om att bli viarldens hog-
sta bostadshus pa 610 meter.

Experter d@r oense om hur hogt man
egentligen kan bygga. Somliga tror pa
cirka en engelsk mil, 1 609 meter, med
dagens teknik. Andra menar att vi maste
fa lattare och starkare byggnadsmaterial,
snabbare hissar och mer avancerade
svangningshimmare innan dessa bygg-
nader blir verklighet. Fragan dr dock hur
hog hyran blir och om det 4r ordning
och reda i tvittstugan.



