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BE Group
ustugowq oferujgca produkty ze stali

jest spétkqg handlowo-

czarnej, nierdzewnej i aluminium w

krajach skandynawskich. Jej dziatal-

no$é¢ w Europie Srodkowo-Wschodniej

nadal sie rozwija.
10 krajach,

migdzynarodowq firm¢ BE Group mozna

Prowadzqcg dziatalno$é w

ogélnie opisaé jako niezalezng spétke ofe-
rujgcq profesjonalng dystrybucje i obrébke

stali czarnej, nierdzewnej i aluminium dla firm

przemystowych.
W regionie  Europy  Srodkowo-
Wschodniej grupa odnotowata ostatnio

znaczqcy wzrost. W wyniku pozyskania
Ferram Steel oraz Czechprofil, ktére nastqpito
wtymroku, grupadziesieciokrotnie zwigkszyta
swoje obroty w Czechach. Ze sprzedazq
rzedu okofo 80 milionéw euro rocznie, plasuje
sie w grupie pieciu najwiekszych dystrybu-
toréw w tym kraju.

Przejecie Ferram Steel oraz Czechprofil
stanowi znaczqcy krok w Europie Srodkowei.
BE Group posiada obecnie mase krytycznq,
niezbedng do dfugoterminowej, rentownej
dziatalno$ci w tym obszarze.

BLIZSZE INFORMACJE NA STRONIE:

L pewnosciq
czyni nas to jednym
z gtéwnych graczy.
To réwniez bardzo
mite uczucie - méc
zaoferowaé wiekszq
réznorodno$é ustug
naszym klientom w regionie”, méwi Per Gull-
strand, Wiceprezes i Dyrektor Handlowy na
region Europy Srodkowo-Wschodniej.

+Wschodnia cze$¢ Czech, gdzie ma
miejsce dziatalno$¢ BE Group oraz Ferram
Steel, jest to obszar interesujgcy nas z wielu
powodéw. Skupiajqc nasze o$rodki ustugowe
w Ostrawie oraz Prerowie, z tatwoscig
mozemy obsfugiwa¢ klientéw w Czechach,
potudniowej Polsce oraz na Stowacii.

.Dodatkowo, dzieki bliskosci wielu z
naszych dostawcdw oraz hut stali w tym ‘regi-
onie stali’, mamy poczucie, ze nasza sku-
teczno$¢ bedzie jeszcze wyzsza. Bedziemy
w stanie dziata¢ jeszcze szybciej oraz
zaspokajaé potrzeby klientéw w krétszym ok-
resie czasu oraz w formie dostaw doktadnie
na czas.”

Kilka duzych migedzynarodowych przed-
sigbiorstw zwraca sie do BE Group z prosbg o
$wiadczenie ustug na terenie kilku krajéw.
Obecne wydanie naszego biuletynu zamies-
zcza wywiad z jednym z tych klientéw, Dani-
elem Matusikiem, specjalistq ds. zakupéw w
John Crane Sigma w Czechach.

Mamy nadziejg, ze spodobajg sie

>>> www.begroup.com
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BE Group Czechy
i Sfowacja
zaproszone na
impreze

str. 3

Sprzedaz Netto, miliardy SEK
Kwartat i minione 12 miesiecy
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Kwarlal e minione 12 miesiecy

Zmierzajqgc ku BEGroup

rekordowemu roku 3_0'
pomimo spo-

wolnienia na rynku kwartat

Sprzedaz netto w trzecim kwartale wzrosta
o0 12,3% w poréwnaniu do roku 2007, za$
tonaz wystanych towaréw wazrést o 5,5%.
Sprzedaz skorzystafa ze wzrostéw cen oraz
silnego popytu. W okresie styczerwrzesien,
sprzedaz netto wzrosta do 6.030 (5.848) mili-
onéw SEK za$ zysk operacyjny do 548 (428)
milionéw SEK.

Niemniej jednak, popyt stopniowo spadat
wirzecim kwartale, za$ rynki Europy Srodkowo-
Wschodniej stably szybciej, niz oczekiwano.
Niemniej jednak, w oparciu o wyniki pierws-
zych dziewigciu miesigcy oraz prognoze na
reszte roku, zysk operacyjny za caly rok bedzie
na rekordowym poziomie dla BE Group oraz

znaczqco lepszy, anizeli w roku 2007. |

Parstwu wywiady, artykuty
oraz krétkie sprawoz-
dania zamieszczone
w niniejszym wydaniu.
Odzwierciedlajg
sposéb, w jaki funk-
cjonujemy w Europie
Srodkowo-
Wschodniei.

BE GROUP




Ferram Steel
Nowy cztonek
BE Group

Ferram Steel stanowi najnowszy nabytek BE
Group. Antonin Krobot, dyrektor zarzg-
dzajqcy Ferram Steel, ma poczucie, ze interes
ten byt korzystny dla obu przedsiebiorstw.

,BE Group posiada dfugq historie w
biznesie stali i prowadzi dziafalno$é¢ w dzie-
sieciu krajach. Ta fizyczna sita daje nam
wieksze mozliwosci, jesli chodzi o zapewnia-
nie szerszego spektrum ustug i produktéw”,
méwi Krobot.

80% dziatalnosci Ferram Steel skupia sie
na blachach walcowanych na gorgco, co
sprawia, iz przedsiebiorstwo to jest silnym
partnerem w obszarze stali weglowej. Jego
klienci reprezentujq gtéwnie przemyst cigzki
(motoryzacyjny, budowlany oraz inzynie-
ryjny). Podsumowanie tego, czego klienci ci
poszukujg obejmuje:

* Krétki okres dostaw.

* Konkurencyijne ceny.

* Dobre warunki pfatnosci.

* Szeroka oferta produktéw.

* Specyficzne ustugi przysparzajgce
wartosci.

Ferram Steel szczyci sie tym, iz moze to

oferowaé.

,Naprawde mamy poczucie, ze jeste$my
czesciq przedsigbiorstwa ustugowego
- potrzeby klientéw w BE Group zawsze
stawiamy na pierwszym miejscu”, podsu-

mowuje Krobot. |

FERRAM STEEL W SKROCIE

Miesci sie w Ostrawie i Opawie i
oferuje nastepujqcy zakres produktéw stali
weglowei:

Blachy walcowane na gorgco

Grubosé 1-150 mm
Dtugoéé do 12.000 mm

Rury

Spawane

Galwanizowane

Profile

Sekcje - |, U, HEA, HEB, IPE
Okragte, kwadratowe i ptaskie

Prety zbrojeniowe

Ksztattowniki

Spawane, kwadratowe i prostokgtne

Ustugi oferowane przez Ferram Steel
obejmujq:

* Logistyke (transport drogowy lub kolejowy).
« Ciecie, pitowanie.

* Przenoszenie i sktadowanie.

* Konsultacje.

BE Group

Wiarygodny partner w P

Gdy firma Ventur Tekniska AB z Gothen-
burga w Szwecji zainwestowata w pro-
dukcje wentylatoréw przemystowych w
Polsce, BE Group byla juz wtedy jej
gléwnym partnerem w obszarze blachy
stalowej.
Woitek Stawski jest dyrektorem
zarzqdzajgcym Venture Industries
w Polsce. Przedsigbiorstwo to po-
siada spétki zalezne w Szwecji
oraz Finlandii oraz jest wielkim
producentem wentylatoréw prze-
mysfowych. Wigkszosé jego pro-
dukeji jest eksportowana poza
Polske i Szwecje. Przedsigbiorstwo
zostato zafozone w 1971 roku. :
,Prowadzilismy produkcje w Gothenbur-
gu od lat 80-tych. Wtedy to po raz pierwszy

nawiqgzalismy kontakt z BE Group”, ujawnia
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a—fﬁ*ze’(o;ﬂtﬂho e
"~ Polsce, poudaiesi iyﬁcch,-{. i
zdecydowano Zainwestowaé w

nowoczesng fabryke #55
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swpjq wersje BE w

Europie Srodkowo-Wschodni®
na info@begroup.com” &

Angielska wersja BE w Euro-
pie Srodkowo-Wschodniej jest
dostepna na www.begroup.com
Jezyki lokalne na:

begroup.dk; begroup.ee;
begroup.lv; begroup.It;
begroup.ru; begroup.pl;
begroup.cz oraz begroup.sk

>>> Odwiedz nas w Internecie!

Woijtek Stawski. ,W roku 1990 Venture Indu-
stries rozpoczeto dziatalno$é w Polsce, gdzie
dziesieé lat pézniej zdecydowato o zainwesto-
waniu w nowoczesny zaktad produkcyijny.”

Gdy Venture Industries otworzyto nowy
zaktad produkeyjny w Grudzigdzu, 130 km
od Gdanska, potrzebowali wiary-
godnego dostawcy oferujgcego pro-
dukty wysokiej jakosci, tHumaczy
Stawski.

Przekazujqc do BE Group wigk-
szo$¢ zadan zwiqzanych z magazy-
nowaniem, Venture Industries stale

przedstawia prognozy w zakresie

’ \. swojej produkciji. Osiemdziesigt pro-

cent blachy stalowej, wykorzystywa-

nej przez to przedsigbiorstwo, dostarczane
jest z duzego sktadu BE Group w Gdyni.

Z 200 pracownikéw Venture Industries

BE Group Czechy i Stowacj

zaproszon

Impreza odbylfa sie podczas corocz-
nych migdzynarodowych targéw MSA
w Brnie, w Czechach w dniach 16-19
wrzesnia.
Namiot BE Group przyciqggngt na targach
wielu klientéw i dostawcéw. W tym roku
szwedzka grupa pozyskata zaréwno Czech-
profil, jak i Ferram Steel. Swigtowany podc-
zas réznych imprez z codziennymi atrakcja-
mi, ten wazny etap rozwoju byt oczywiscie
przedmiotem gorgcych dyskusji pomiedzy
gos$émi oraz przedstawicielami BE Group.
Jan Zupcan, dyrektor ds. sprzedazy w
ArcelorMittal w Czechach, podkresla wage
dtugotrwatych relacji: ,Wiemy, ze BE Group



olsce

w Polsce, 160 pracuje przy produkcji. Przed-
siebiorstwo zatrudnia réwniez 40 oséb w
Szwecji oraz Finlandii. Centrala znajduje sie w
Warszawie, jednak cata produkeja zlokalizo-
wana jest w Grudzigdzu.

.Oczywiicie, istniejq pewne korzysci z
produkowania w Polsce,” stwierdza Wojtek
Stawski. ,Na przykfad koszty sq troche nizsze
niz w Szwecji. Co najwazniejsze, Polska z jej
prawie 40 milionami mieszkancéw, stanowi
nasz najwigkszy rynek. Cztonkowstwo Polski
w Unii Europeijskiej zacheca do duzych in-
westycji w przemyst, infrastrukture oraz
ochrong $rodowiska. Nasze produkty sq
wazne dla wszystkich tych obszaréw.”

Woijtek Stawski podkre$la  korzysci
ptyngce ze wspédlpracy z przedsigbiorstwem
prowadzqcym dziafalno$¢ w wielu krajach:
,Gdy rozszerzyliémy produkcje w Polsce,

»Wysoka jakos¢, jakiej

klienci zqdajg &d naszych

produktéw, dotyezy réwnieZ
naplywajqcych materiafowii

komponentéw.”

mogliémy wykorzystywaé te same specyfikacje
materiatowe i nie musieliémy szuka¢ nowych
dostawcéw. Gdy specyfikacje materiatowe sq
takie same, dla naszych klientéw nie jest istotne,
gdzie produkty sq wytwarzane.”

Tomasz Podgérski, dyrektor zarzqdzajqcy
BE Group w Polsce:

,Firma Venture Industries gwattownie sie
rozwija i potrzebuje silnego partnera. Do-
pasowali$my nasze ustugi do nich. Sktadujemy,
pakujemy, oznaczamy oraz dostarczamy
materiaty zgodnie z ich specyficznymi potrze-
bami i wymaganiami. Pozwala im to na lep-
szy przeplyw materialéw oraz gwarantuje
bezpieczng produkcje. W dluzszej perspekty-
wie pozwala im to obnizyé wydatki i zao-
szczedzié kapitat. |

e na jesienng impreze

potrzebuje produktéw wysokiej jakosci oraz
dostaw doktadnie na czas. W czasie, gdy
BE Group rozwija swojg dziafalnosé w
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Czechach, mamy przyjemnosé byé wiary-
godnym dostawcqg spetniajgcym jej wyma-
gania w tym zakresie.”

.Nasza tozsamo$¢ ewoluuje w kierunku
bycia partnerem ustugowym dla naszych kli-
entéw. Poprzez nasze codzienne kontakty z
klientami, faktycznie odpowiadamy na ich
zapotrzebowanie za pomocq coraz wigk-
szej liczby ustug przysparzajgcych wartosci.
Obecnie oferujemy przycinanie do odpo-
wiedniej dlugosci diugich belek oraz przyci-
nanie blachy z wigkszq dokfadnosciq, anize-
li klient jest czasem w stanie sam tego
dokonaé”, entuzjazmuje sie Vit Bugaj, dyrek-
tor ds. sprzedazy w BE Group. |

Wielka BElka przy-
cigga zwiedzajqcych
do BE Group

W dniach 17-19 wrzesnia 2008 roku w Tampere, w

Finlandii, odbyty sie 18-te targi Podwykonawstwa.
Sq to najwieksze targi w krajach skandynawskich
oraz drugie co do wielkosci w Europie. W tym roku
przybyfo na nie prawie 18.000 zwiedzajqcych oraz
900 wystawcdw z ponad 19 krajéw.

18 wrzesnia llkka Nummisto, firski , Strongman”
przyciggat uwage do stoiska BE Group, oferujqc
zwiedzajgcym mozliwo$é wziecia udziatu w
zawodach, podczas ktérych mogli oni zmierzyé z

nim swoje sity. |

BEI“G w Polsce

Dziesieé lat wspélnego
sukcesu!

W pazdzierniku 1998 roku szwedzkie przedsigbior-
stwo Bréderia Edstrand AB ustanowito nowg
polskq spétke zalezng, BE Stal i Metal. BE Group
dostrze- gata duzy potencjat w mozliwosci
zapewnienia sprawnej, wysokiej jakosci dostawy
produktéw, rzadko dostepnej na polskim rynku.

Od tamtego czasu przedsigbiorstwo stale koncen-
trowato sie na rozwijaniu i udoskonalaniu swoje-
go programu produktéw dopasowanych do klienta.

Jerzy Banys, ZPUE Wloszczowa, wieloletni
klient BE Group, podsumowuije to partnerstwo:
,Najwigkszymi zaletami BE Group sq doskonate
wyniki oraz ustugi dla klienta. Wszystkie dostawy sq
punktualne. Kierownicy ds. sprzedazy monitorujg
caly proces $ledzenia produktu i sprawdzajq, czy
produkty zostaty dostarczone na czas. Sq szczerze
zainteresowani poziomem naszej satysfakeii. Dzieki
wspétpracy z BE Goup, nasza firma moze szybciej
realizowaé zlecenia klientéw.”

Adam Pietrowicz, dyrektor ds. produktu w
departamencie aluminium, pracujgcy dla BE Group
Polska od samego jej poczatky, patrzy z optymiz-
mem w przyszfo$é: ,Moim zdaniem, dalszy rozwéj
naszej oferty ustug, inwestowanie w kapitat ludzki
oraz wykorzystywanie sity grupy miedzynarodo-
wej to bardzo dobre strategie dla BE Group”.
Podsumowuie: ,Najwiekszq zaletq BE Group jest to,
ze faktycznie wspiera swoich klientéw w rozwijaniu

ich konkurencyjnosci”. u




W‘Nowe produkty
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rozszerzenie
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klientéw

BE Group dziata na Stowacji od roku
2005. Realizujgc dostawy dla catego
rynku stowackiego, dystrybuuje produkty
ze swoich hurtowni w Velke Kapustny oraz

déw  przesyfowych.
Gtéwnq oferte przed-
siebiorstwa stanowiq
blachy walcowane na
gorqco i na zimno,

blachy trudnoscieral-

ne oraz blachy kot-
towe.

,Nasi klienci stanowiq odzwiercied-
lenie nas! Jesli mozemy poméc im stad sie
bardziej konkurencyjnymi, sami réwniez
zyskamy”, méwi Peter Balist, dyrektor
zarzqdzajqcy BE Group Sfowacja. ,Ostat-
nio pojawit sig popyt na dlugie produkty.
Bedqc czeéciq miedzynarodowej grupy,

mozemy poszerzyé nasz program pro-

Balist opowiada: ,Do naszego asor-
tymentu specjalnych produktéw, takich
jak blachy trudnoscieralne (DILLIDUR
400,450, 500 oraz Fara 400, 450, 500),
blachy wzmocnione (Dillimax 690,
S690QL, S890QL oraz S960QL) oraz
blachy kotfowe (P265GH), dodalismy
szereg stopni  (P355NL1, P355NL2,
16Mo3 oraz S355NL1). Skfadujemy
réwniez profile HEA, HEB, IPE, INP, UNP
oraz L, jok réwniez plaskie prety oraz
szerokie blachy. Na zqdanie oferujemy
réwniez ksztattowniki oraz blachy walco-
wane na gorqco.” Konczy: ,Aby odkryé¢
jak bardzo jestesmy skupieni na ustugach

i konkurencyjny, wystarczy do nas zad-

miejscowosci Martin, jak réwniez z 3 skfa-

duktéw w bardzo krétkim czasie.”

zwonié. Chetnie powiemy wiecej!”. |

BE Group zaopatruje firm
John Crane Sigma

Prowadzqca globalng dziatalnosé w 50

krajach, firmaJohn Crane jest swiatowym

lideremwdostawie systeméwuszczelnier

mechanicznych oraz ustug dla sektora

ropy naftowej i gazu, przemystu che-

micznego, farmaceutycznego, papieru i

miazgi oraz wydobywczego.

John Crane dostarcza szeroki asortyment
specjalnie zaprojektowanych uszczelniert me-
chanicznych oraz systemu wspomagania
uszczelnied, kompresoréw oraz innych mas-
zyn wirowych. Uzupetnia to coraz szerszy wy-
bér specjalnie projektowanych tozysk, filtréw
oraz sprzegta transmisji mocy, wspieranych
przez globalng sieé¢ sprzedazy i ustug.

Klienci to przedsigbiorstwa sektora ropy
naftowej i gazu, rafinerie, wytwércy pomp i
kompresoréw, przemyst chemiczny oraz inne
gatezie przemystu przetwérstwa na catym
$wiecie. Popyt na produkty i ustugi Johna
Crane’a jest wyjgtkowo mocny w sektorze
ropy naftowej, gazu i petrochemicznym, ktéry
stanowi najwiekszy rynek przedsigbiorstwa.ll
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BE Group
zwiekszyto
swoje mozliwosci
przerobowe

w osrodku ustug
w Prerowie,
poszerza
réwniez asorty-
ment swoich
materiatéw.”

w Czec?\ach

BEI“G z Danielem Matuscikiem,

specjalistq ds. sprzedazy w firmie John Crane Sigma w Czechach.

Spotkalismy sie z Matuscikiem jesieniq tego roku i spytaliémy o wspdtprace

jego przedsiebiorstwa z BE Group.

M Kiedy po raz pierwszy nawiqzat
Pan kontakt z BE Group?

Gdy wstgpitem do firmy Jane Crane
w roku 2006, juz rozpoczynali$my
wspdtprace z BE Group. Od tej
pory, ze wzgledu na oferte coraz
szerszej gamy produktéw oraz
przeprowadzce do wiekszej sied-
ziby, zauwazam rozwdj BE Group
w Czechach.

B Jakie ustugi nabywacie od BE
Group?

Giéwng czeéé naszego biznesu
stanowiq prety 316L, przyciete do
odpowiedniej dfugosci. BE Group
potrafi je dostarczyé z 24-godzin-
nym terminem realizacji zaméwie-
nia. Wraz z coraz wigkszym na-
ciskiem BE Group na
zaczeli$my korzystaé z ich ustug w
zakresie skfadowania oraz przyci-
nania naszych wtasnych materi-
aféw. To oczywiscie podniosto

ustugi,

naszq wlasng skuteczno$é.

M Jakiesgmocnesstrony wspétpracy
z BE Group?

Firma John Crane przyktada duzq
wage do poziomu dostaw. Uwazam
wiec mozliwo$é dostawy przycie-
tych do odpowiedniej dfugosci
materiatéw w ciqgu 24 godzin za
gtéwnqg zalete wspétpracy z BE
Group. Mamy poczucie, ze BE
Group potrafi skutecznie i rzetelnie
reagowaé na nasze potrzeby w
maksymalnym tempie.

M Jak mozecie sig rozwijaé wraz z
BE Group?

Ze wzgledu na to, ze stosujemy
wiele réznych materiatéw, bytoby
dobrze, gdyby bez utraty konku-
rencyjnoéci w zakresie dostaw i
kosztéw, BE Group mogta poszer-
zy¢ swéj asortyment materiatéw.
B Czy styszat Pan o niedawnym
pozyskaniu firm Czechprofil oraz
Ferram Steel?

Wiedziatem, ze chcgc wzmocnié
swojq pozycje w Czechach i Euro-
pie Wschodniej, BE Group poszu-
kuje nowych nabytkéw. Te pozys-
kania sq dla nas dobrg
wiadomosciq. BE Group zwiek-
szyla swoje moce przerobowe w
o$rodku w Prerowie, poszerzyla
réwniez asortyment swoich pro-
duktéw.

B Czy zaletq jest to, ze BE Group
jest firmq miedzynarodowq i moze
otworzyé mozliwosci biznesowe w
innych krajach?

Zdecydowanie! Posiadajgc oddzi-
aty w wielu krajach oraz dokonujge
globalnych zakupéw, BE Group
ma lepszq pozycje do negocjacji z
dostawcami i hutami. Oczywiicie,
je$li chodzi o konkurencyijne ceny,
stanowi to dla nas korzyéé. Dzigki
dobrej wspétpracy w Czechach,
mam poczucie, ze BE Group ma
duze szanse dostarczania ustug do
naszych siostrzanych firm w innych
krajach.

BE w Europie Srodkowo-Wschodniej powstaje we wspétpracy z BE Group oraz Final (projekt). Wydawca: Per Gullsirand, BE Group
Komitet Redakeyjny: Per Gullstrand i Ottie Andersson
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